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IL PRIMO MASTER IN ITALIA
PER DIVENTARE UN ESPERTO IN ACQUISIZIONI CLIENTI

Oltre 54.000 aziende in Italia ricercano attivamente un Esperto in
Acquisizione Clienti

Un’opportunità lavorativa sia per chi vuole lavorare in completa
libertà come Freelance o per chi vuole fare carriera velocemente
in azienda, guadagnando uno stipendio manageriale

Un unico percorso che racchiude le 6 competenze chiave più
ricercate dalle aziende, tutte finalizzate all’acquisizione clienti
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LE AZIENDE FANNO A GARA PER TENERSI
STRETTO UN PROFESSIONISTA IN GRADO DI
ACQUISIRE CLIENTI ONLINE, PERCHÉ SENZA
CLIENTI SI CHIUDE BARACCA

Come avrai intuito, i clienti sono il bene
più prezioso per un’azienda.
I clienti pagano gli stipendi a fine mese e
fanno crescere le aziende nel tempo.

Non è un caso che chi è in grado di
portare giorno dopo giorno dei contatti
alle aziende, e trasformarli in clienti,
diventerà una figura insostituibile e ben
retribuita.

Questo perché le aziende sono ben
disposte a pagare fior di quattrini per un
professionista che è in grado di portare
continuamente clienti paganti in azienda.
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